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Slovni hodnoceni - POHOVOR

1 IDENTIFIKACE VEREINE ZAKAZKY A RIZENI

Poskytovani pravnich sluzeb - CAST 4

2 NABIDKA

act Randa Havel Legal advokatni kancelf s.r.o.

3 STUPNICE HODNOCENI

Odpovéd obsahuje pozadavky Zadavatele a pfesahuje jeho cile a dava vysokou miru jistoty ve vétsi kvalitu pInéni a poskytuje pfidanou
hodnotu pro Zadavatele.

PFevaZzna vétdina tvrzeni je podepiena vhodnymi, ovéfitelnymi a relevantnimi dikazy.

Odpovéd obsahuje pozadavky Zadavatele a dosahuje cilG Zadavatele a dava miru jistoty v kvalitu pinéni.
Vétdina tvrzeni je podepfena pievazné vhodnymi, ovéfitelnymi a relevantnimi dikazy.

Odpovéd odpovidd pozadavkim a o¢ekdvanim Zadavatele, avéak nenaplfiuje v pIné mite cile Zadavatele.

Odpovéd odpovidd pozadavkim Zadavatele s vyhradami a nenapliiuje ¢&i jen slabé& naplfiuje cile Zadavatele.
Prohlaseni dodavatel jsou nekonkrétni. Tvrzeni nejsou podepfena.
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4 OTAZKY

Otazky byly G&astnikovi pokladany z nasledujicich okruhd:
(i) ProcC pravé on by mél byt vybran jako nevhodnéjsi poskytovatel sluzeb;
(ii) V ¢em spatiuje sviij hlavni pFinos pro Zadavatele a jak se orientuje v problematice;

(iii)Jaké zkusenosti jej ovlivnili a jak mohou prispét ke kvalité sluzeb pro Zadavatele.

Cile:
(i) Presvédcivost argumentace, stru¢nost v kombinaci s dominantnimi informacemi;
(ii) Erudice a osobni Ucast na plnéni sluzeb;
(iii) Prezentacni a komunikacni dovednosti;
(iv) Schopnost vyjadfit, prezentovat a podfadit zkuSenosti nabyté z predchoziho plnéni ve prospéch Zadavatele;

(iv)Schopnost orientace v problematice predmétu plnéni a pohotové reakce.

Polozené otazky:

1. Struéné prfedstavte Vas a Vasi AK.

2. Proc Vase AK ma byt vybrana jako poskytovatel pravnich sluzeb v oblasti prava IT a ICT?

3. Predstavte nam Vas tym a jaky si myslite, Ze ma pfinos pro zadavatele?

4. Pro¢ si myslite, Ze pravé Vy jste idealnim vedoucim realizacniho tymu?

5. Jaké mate zkuSenosti v oblasti prava IT a ICT a co byla pro Vase klienty pfidana hodnota, kterou jste jim poskytnul osobnim
zapojenim v jejich projektech/ukolech?

6. Jaka byla Vase role pfi zpracovani pfedloZzené nabidky?

Vyberte si néjakou z referenci, kterou jste predkladali a na ni demonstrujte zkusenosti vaseho tymu a jakou pfidanou hodnotu mize
mit tato zkuSenost pro zadavatele?

8. Co se stane, kdyz udélate chybu?
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9. Co byla Vase nejmiri povedena aktivita pro klienta?
10. Jak se stavite k néCemu, co budete délat poprvé?

11.V ramci préava IT a ICT dokazete sdélit néjakou aktualitu, novinku at uz z legislativniho procesu, rozhodovaci praxe apod.?

Za Ucastnika se dostavil: Mgr. Tomas Rydvan - vedouci realizaéniho tymu (dale jen ,,Ucastnik™)
Shrnuti pohovoru:

Ucastnik ve struénosti predstavil sebe a AK, kterou reprezentuje. AK je na trhu od roku 1997, Géastnik je ¢lenem necelych 20 let. AK ma
okolo 30 pravnikd, ma kancelaf v Praze a v Plzni. Jsou soudasti mezinarodniho sdruzeni act — aby mohli poskytovat nadnarodni sluzby -
silnd asociace pracovnikll napfi¢ Evropou, feéi se pravni novinky, spoluprace u klientskych kauz.

Uc&astnik se na pravo IT/ICT specializuje vice jak 18 let, klienti jsou jak ze soukromého i vefejného sektoru. Tym verejnych zakazek a ICT
ma cca 5 osob, ktefi by byli vyclenéni pro plnéni této VZ. AK ma ale dalsi odborniky a lze pokryt vice oblasti.

AK ma bohaté zkusSenosti se sluzbami v oblasti IT a ICT, znaji ten trh, znaji proménné aspekty v Case v této oblasti. AK prosla mnoha
Fizenimi u UOHS - zku$enosti pienositelné do jinych zakazek, i u SZ.

Pfinos tymu je velka stabilita, tym je slozen ze 3 advokatl ale i koncipientl. Tym vé&. vedouciho se skute¢né zapojuje do plnéni - velmi
osobni pFistup kazdého. Znaji oblast ochrany osobnich tdajll, kybernetické bezpe¢nosti a dalsi.

U&astnik ma bohaté zkusenosti s ICT zakdzkami v¢&. vedeni tymu a kauz.
Uc&astnik dale hovofil o své praxi, o znalosti IT oboru jako takového (z technického hlediska).
Nabidku Ucastnik zpracovaval po strance referenci, tymu a provedl findIni revizi.

Uc&astnik dale hovofil o referenci pro nejmenovaného klienta, kdy bylo zavedeno inovaéni partnerstvi — zkugenost s vypracovanim zadani,
parametry smlouvy (oblast telematiky), vyjednavani s dodavateli.

Chyby se stavaji, maji kontrolu 4 o¢i, dilezitA komunikace a ndprava chyby. Zavedeni prevence.

Nejméné povedena aktivita byla, kdyz nebylo pochopeno zadani klienta - tvorba licenénich podminek. Prace se musela pfedélavat, nebot
nebylo vyjasnéno zadani.

V IT oblasti jsou ¢asto nové véci, jako je tfeba inovativni partnerstvi. Potfeba se nebat se udit novym vécem, analyza, reSerse.
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Ucastnik hovofil o novém zdkoné o kybernetické bezpecnosti — aspekty a dopady, povinnosti pro SZ.

Hodnoceni naplnéni cilt:

L. Presvédcivost argumentace, strucnost Ucastnik na otazky odpovidal stru¢né a vécnég, souvisle,
v kombinaci s dominantnimi erudované a pomoci dominantnich informaci
informacemi Ucastnik byl presvédcivy, hovofil o kli¢ovych vlastnostech
10 svych a jeho AK, uvadél své knowhow z predchozich
zkusenosti, uvedl schopnost AK propojit technické a pravni
aspekty v oblasti ICT/IT
Ucastnik hovofil konkrétné a vécné, $ly odvodit jeho skute¢né
zkuSenosti s oblasti IT
II. Erudice a osobni Ucast na plnéni Ucastnik je osobné zapojen do projektd, o kterych je schopen
sluzeb hovorit a popsat jejich priibéh (vyty¢it podstatné prvky pro
budouci pInéni pro S7)
Ucastnik deklaroval zku$enosti a specializaci ¢lend tymu pro
8 budouci pinéni pro Y4
Ucastnik deklaroval jeho osobni schopnost vedeni tymu a
osobni pInéni
Zkudenosti z vyznamnych IT projektd a zavedeni inovativniho
partnerstvi
Chybély mechanismy erudice a vzdélavani
III. Prezentacni a komunikacni dovednosti Ucastnik jakoZto vedouci tymu projevil primérnou schopnost
jeho komunikace bez vét$iho dlrazu na konkrétni, ové&fitelné
8 a dominantni informace
Srozumitelny a souvisly projev, ale obecné&jsi
Orientace v problematice a zaméreni se predmét plnéni v¢.
popisu poskytovani pr. sluzeb
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Iv. Schopnost vyjadfit, prezentovat a - Ugastnik hovoril o jeho zkudenostech pro nejmenované
podradit zkuSenosti nabyté z klienty
predchoziho plnéni ve prospéch - U nejmenovanych klientl byl popsan pribé&h poskytovani
Zadavatele 8 pravnich sluzeb

- Mohlo byt uvedeno vice konkrétnich referenci
- nepredstavil knowhow, které je mozné ze zkusenosti
promitnout do plnéni pro SZ

V. Schopnost orientace v problematice - Znalost pFedpist, pohotové reakce
predmétu plnéni a pohotové reakce. 10 - Orientace v predmétu pInéni jak po teoretické, tak praktické
strance

5 VYSLEDNY POCET BODU
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