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Slovni hodnoceni - POHOVOR

1 IDENTIFIKACE VEREINE ZAKAZKY A RIZENI

Poskytovani pravnich sluzeb - CAST 4

2 NABIDKA

Spolecnost pro Spravu Zeleznic AKMV- AKFT - CHTK - ¢ast 4

3 STUPNICE HODNOCENI

Odpovéd obsahuje pozadavky Zadavatele a pfesahuje jeho cile a dava vysokou miru jistoty ve vétsi kvalitu pInéni a poskytuje pfidanou
hodnotu pro Zadavatele.

PFevaZzna vétdina tvrzeni je podepiena vhodnymi, ovéfitelnymi a relevantnimi dikazy.

Odpovéd obsahuje pozadavky Zadavatele a dosahuje cilG Zadavatele a dava miru jistoty v kvalitu pinéni.
Vétdina tvrzeni je podepfena pievazné vhodnymi, ovéfitelnymi a relevantnimi dikazy.

Odpovéd odpovidd pozadavkim a o¢ekdvanim Zadavatele, avéak nenaplfiuje v pIné mite cile Zadavatele.

Odpovéd odpovidd pozadavkim Zadavatele s vyhradami a nenapliiuje ¢&i jen slabé& naplfiuje cile Zadavatele.
Prohlaseni dodavatel jsou nekonkrétni. Tvrzeni nejsou podepfena.
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4 OTAZKY

Otazky byly G&astnikovi pokladany z nasledujicich okruhd:
(i) ProcC pravé on by mél byt vybran jako nevhodnéjsi poskytovatel sluzeb;
(ii) V ¢em spatiuje sviij hlavni pFinos pro Zadavatele a jak se orientuje v problematice;

(iii)Jaké zkusenosti jej ovlivnili a jak mohou prispét ke kvalité sluzeb pro Zadavatele.

Cile:
(i) Presvédcivost argumentace, stru¢nost v kombinaci s dominantnimi informacemi;
(ii) Erudice a osobni Ucast na plnéni sluzeb;
(iii) Prezentacni a komunikacni dovednosti;
(iv) Schopnost vyjadfit, prezentovat a podfadit zkuSenosti nabyté z predchoziho plnéni ve prospéch Zadavatele;

(iv)Schopnost orientace v problematice predmétu plnéni a pohotové reakce.

Polozené otazky:

1. Struéné prfedstavte Vas a Vasi AK.

2. Proc Vase AK ma byt vybrana jako poskytovatel pravnich sluzeb v oblasti prava IT a ICT?

3. Predstavte nam Vas tym a jaky si myslite, Ze ma pfinos pro zadavatele?

4. Pro¢ si myslite, Ze pravé Vy jste idealnim vedoucim realizacniho tymu?

5. Jaké mate zkuSenosti v oblasti prava IT a ICT a co byla pro Vase klienty pfidana hodnota, kterou jste jim poskytnul osobnim
zapojenim v jejich projektech/ukolech?

6. Jaka byla Vase role pfi zpracovani pfedloZzené nabidky?

Vyberte si néjakou z referenci, kterou jste predkladali a na ni demonstrujte zkusenosti vaseho tymu a jakou pfidanou hodnotu mize
mit tato zkuSenost pro zadavatele?

8. Co se stane, kdyz udélate chybu?
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9. Co byla Vase nejmiri povedena aktivita pro klienta?
10. Jak se stavite k néCemu, co budete délat poprvé?

11.V rémci préva IT a ICT dokazete sdélit néjakou aktualitu, novinku at uz z legislativniho procesu, rozhodovaci praxe apod.?

Za Ucastnika se dostavil: Mgr. Jan Tejkal - vedouci realizaéniho tymu (dale jen ,,U¢astnik")
Shrnuti pohovoru:

U&astnik ve stru¢nosti predstavil sebe a AK, které spole¢né podaly nabidku. Jedna se o AK Fiala, Tejkal partnefi, AK Macner a Vitek a AK
Chrenek, Toman, Kotrba. AK Fiala, Tejkal partnefi je na trhu vice jak 15 let, specializuje se na verejné zakazky a na oblast IT/ICT. Dlouholety
klient je dodavatel ICT v oblasti dopravy, maji zkusenosti jak s poskytovanim pr. sluzeb pro dodavatele tak zadavatele.

Ucastnik (a véechny AK) dokaze nabidnout vysokou kvalitu poskytovanych sluzeb, na trhu jiz plsobi dlouho, stabilni a spolehlivd AK s mnoha
zku$enostmi. Efektivni systém fizeni a komunikace, zajistuje ji sém Ucastnik. U&astnik je dale odpovédny za vystupy kancelare, které vzdy
prochdzi pfes néj, je vysoce odpovédny. NejdileZit&jsi je spokojenost klienta najit cestu k jeho cilGm.

Tym ma dlouholetou praxi s poskytovanim pr. sluzeb v oblasti této VZ (Cast 4), sleduji jak se pr. Uprava postupné vyviji, napf. p. Vitek je
¢len rozkladové komise UOHS, tym ma jiz dlouholetou zkusenost s poskytovanim sluzeb pro SZ, znalost prostiedi SZ.

Ucastnik ma nejvétsi zkusSenosti s poskytovanim sluzeb v oblasti IT/ICT, proto je idedlnim vedoucim tymu, zaroven umi vést tym a ridit
kauzy, neni ale jen manazer, déla pravné vykonnou cinnost.

U&astnik dale hovofil o zakédzce pro Cesky statisticky Urad, tesili otdzku vadnosti pInéni, nakonec to bylo zplsobeno nepfesnym zadanim
zadavatele na pfedmét pInéni. U¢astnik tedy pomaha zadavatelim jednoznaéné vymezit predmét pInéni, coz je v ICT stéZejni - v¢&. nastaveni
smlouvy (etapizace, ¢asové vymezeni, licence, zdrojové kody). Ucastnik knowhow z pfedchozich zkusenosti prenasi na dalsi klienty.

U&astnik nabidku zpracoval po strance referenci, tym, spoluprace s ostatnimi AK, které podavaly nabidku.

U&astnik hovofil o referenci pro Povodi Vitava - pofizeni ekonomického informacniho systému (dodavka krabicového feeni + funkéni
upravy). Velmi slozitd zakazka, kombinace standardizovaného reseni s reSenim vyvijenym. Nastaveni hodnoceni.

Chyby se dé&ji a resi. Nesmi se zametat pod koberec. Komunikace s klientem a vSe priznat — opatreni a zhojeni chyb na naklady AK. Nejméné
povedend aktivita je ta, kdyZ je zakédzka finan¢né ztratova pro AK. Lze hovofit i situaci, kdy VZ skoné&i zruenim z ddvodu né&jaké chyby.
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Nové véci se musi nastudovat, proreserSovat, doplnit judikaturou. Je nutné nastudovat to vécné, odborné ale i prakticky — inspirovat se
jinde.

Ucastnik zavérem hovofil o cloudovych sluzbach.

Hodnoceni naplnéni cilG:

L. Presvédcivost argumentace, strucnost - Ucastnik na otazky odpovidal stru¢né, vécné a souvisle
v kombinaci s dominantnimi - Ucastnik byl presvédcivy, hovoril o klicovych vlastnostech
informacemi 10 svych a AK, uvadél své knowhow z predchozich zkusenosti

- Udastnik hovofil konkrétné a vécné, $ly odvodit jeho skutecné
zkusSenosti s oblasti IT

II. Erudice a osobni Ucast na pInéni - Udastnik je osobné zapojen do projektl, o kterych je schopen
sluzeb hovofit a popsat jejich prib&h (vyty¢it podstatné prvky pro

budouci pInéni pro S7)

- Ucastnik deklaroval zkusenosti a specializaci ¢lenl tymu pro
budouci pInéni pro SZ

- Udastnik deklaroval jeho osobni schopnost vedeni tymu a
osobni pInéni

- Chybély mechanismy erudice

I1I. Prezentacni a komunikacni dovednosti - Udastnik jakozto vedouci tymu projevil primérnou schopnost
jeho komunikace bez vétsiho dirazu na konkrétni, ovéfitelné
a dominantni informace

- Srozumitelny a souvisly projev

- Orientace v problematice a zaméreni se predmét plnéni v¢.
popisu poskytovani pr. sluzeb

Iv. Schopnost vyjadfit, prezentovat a
podradit zkuSenosti nabyté z
predchoziho plnéni ve prospéch
Zadavatele

- Ucastnik hovoril o jeho zkusenostech pro CSU a Povodi Vitava
10 - Ucastnik sdélil jaké knowhow a zku$enosti Ize z téchto
projektd prenést na SZ
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V. Schopnost orientace v problematice - Realizace velkych projektd v oblasti vefejné zakazky (viz
predmétu plnéni a pohotové reakce. vyse)
10 - Znalost pFedpisti, pohotové reakce
- Orientace v pfredmétu pInéni jak po teoretické, tak praktické
strance

5 VYSLEDNY POCET BODU
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